FORMACION PARA ENTIDADES SOCIAS _Tendencias de Futuro €hnobasque

______TALLER PRACTICO DE
COMPRA PUBLICA DE INNOVACION Q@

FECHAS Y Miércoles, 26 de noviembre. OBJETIVOS DE APRENDIZAJE
HORARIO De 9:00 a17:30 h.

* Ofrecer una visibn prdactica acerca de los aspectos

. fundamentales para poder desarrollar iniciativas de compra

FORMATO Presencial. publica de innovacién (CPI).

®* llustrar el potencial de la CPI a través de casos reales a escala
internacional.

Ag‘encic‘t Vasca de la Inn9vac‘ion, ‘Innobasque. ®* Identificar, de manera prdctica, cémo poder definir Llas
LUGAR Laida Bidea 203, Zamudio, Bizkaia. licitaciones de CPI
Parque Cientifico y Tecnoldgico de Bizkaia. * Aprender, de forma prdctica, las capacidades las capacidades
necesarias para el desarrollo de La CPI.
DURACION 8.5 horas. ®* Conocereltrabajo enrednecesario paralograr una CPIl efectiva

e inclusiva.

PLAZAS 30.

Administraciones publicas socias de la Agencia
Vasca de lalnnovacién, Innobasque (ayuntamientos,
Diputaciones Forales, sociedades publicas y
departamentos del Gobierno Vasco) y empresas
consultoras que asesoren a las mismas:

¢ Que quieran dar los primeros pasos sobre
compra publica de innovacién.

e Que quieran seguir avanzando en sus
conocimientos sobre compra publica de
innovacién (CPI).

e Con inquietud en mejorar la efectividad de las
compras que realizan.

DIRIGIDO A

*Mdaximo dos personas por organizacién.
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CONTENIDOS DE LA FORMACION

1. Introduccién. El qué y el para qué de la
compra publica de innovacién.

e El marco general.

e Qué es la compra publica de innovacién
y qué la diferencia de la contratacién
publica habitual.

e La CPI en la planificacién estratégica
europea y estatal.

e La CPI, jse usa o no se usa?

2. El proceso general de la CPI.

Una visién global de las fases de todo proceso
CPI (priorizacién de retos en forma de Mapas de
Demanda Temprana, Consultas Preliminares de
Mercado, licitaciones CPI, etc.). Acompaihamiento
de la explicacién tedrica con ejemplos concretos
de los principales documentos que acompanan
cada fase del proceso.

3. Tipos de compra publica innovadora, un
ejemplo concreto en cada caso, pros y contras
y cudndo aplicar cada tipo de CPI.
Explicaciéon detallada con ejemplos reales de
cada modalidad y claves de cémo determinar
cudl de las modalidades es mas adecuada en
cada caso:

e Asociacién para la innovacién.

e Compra publica precomercial.

e Compra publica de tecnologia

innovadora.

4. Procedimiento operativo juridico-
administrativo asociado a la CPI: claves
y diferencias respecto a la contratacién
“clasica”.

¢ Repaso exhaustivo del proceso juridico-
administrativo de un proyecto CPI al

completo:
Fase de Consulta Preliminar de
Mercado.
Fase de licitacién.
e Profundizacién en cuestiones

especificas de la contratacién de CPI:
Concepto del fracaso tecnolégico.
Cldausulas de confidencialidad.
Derechosde propiedadintelectual
e industrial.
Etc.

5. Mapeando y analizando el uso de la compra
publica de innovacion en Espaina a partir

del Mapa de CPI del Ministerio de Ciencia,
Innovacién y Universidades.

6. Presentacion del Programa de Fomento de
la Innovaciéon desde la Demanda (FID) y sus
referencias de éxito.

Impartido por Amanda Gil, subdirectora general
de la Secretaria General de Fomento de la
Innovacién del Ministerio de Ciencia, Innovacion
y Universidades.

7. Conociendo casos reales de uso de la
compra publica de Innovacion por distintos
organismos del sector publico.
e Estrategia y proyecto Rosia -Instituto
Aragonés de Ciencias de la Salud (IACS).
e Estrategia CPly proyectos TurboWave y
EuropeWave - Ente Vasco de la Energia
(EVE).

8. Caso Practico: Seleccién de la modalidad
CPI mas adecuada tras una Consulta
Preliminar de Mercado.

9. Servicios y programas de apoyo a la CPI
y a otros instrumentos de impulso de la
innovacion publica (por ejemplo, Sandbox).

FORMACION EN INNOVACION
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FORMACION IMPARTIDA POR

JON MIKEL ZABALA-
ITURRIAGAGOITIA

Profesor titular en el
Departamento de Economia
de la Universidad de Deusto

Jon Mikel Zabala-lturriagagoitia es doctor en
Proyectos de Ingenieria e Innovacién (2008)
en la Universidad Politécnica de Valencia. Sus
principales intereses se centran en las politicas
de ciencia, tecnologia e innovacién, la gestion
de la innovacién y el uso de indicadores para
informar las politicas publicas en relacién con la
innovacion.

Suinvestigaciéon hatenidounimportanteimpacto
a nivel politico, colaborando con organizaciones
supranacionales como la Comisién Europeaq, la
Comisiéon Econdmica para Europa de las Naciones
Unidas (UNECE) y el Banco Mundial.

LAURA SOTO

Mdnager de Innovacién en
TECH FRIENDLY

Arquitecta con mds de 20 anos de trayectoria
en la administracién publica y en el disefo de
politicas publicas. Ha liderado proyectos de
innovacién urbana y ha jugado un papel clave
en la gestidon de iniciativas de CPI orientadas
a transformar el entorno publico mediante
soluciones innovadoras.

Especialista en la Linea de FID (Fomento de la
Innovacién desde la Demanda), donde haliderado
la elaboracién de propuestas innovadoras y
la preparacién de candidaturas con fondos
europeos.

Su participacién en la preparacién de proyectos
de innovacion dentro del ambito de la CPI ha
sido clave para fortalecer la colaboracién entre
la administracién publica y el sector privado,
promoviendo respuestas innovadoras a los retos
urbanos y climdticos.

BORJA GOMEZ
LOPEZ

Senior Manager de
Innovacién y Competitividad
Territorial, TECH FRIENDLY

Especialista en consultoria con amplia
experiencia en apoyar a administraciones
publicas en procesos de mejora continua,
planificacion estratégica y evaluacién de
politicas. Cuenta con gran conocimiento en
sectores como el turismo, la sostenibilidad, las
Smart Cities y las politicas publicas de fomento
de la innovacién y la financiaciéon orientada a
administraciones publicas.

Ha participado en numerosas oficinas técnicas
de compra publicainnovadora (CPI), colaborando
en el diseho de politicas, apoyo técnico y juridico
en licitaciones y en acciones formativas. También
cuenta con experiencia en otras estrategias de
innovacién publica, como misiones de innovacion,
sandbox y living labs.
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